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Die Walton-
Unternenmensgruppe

Langjahriges Know-how im Land Management

Die Walton Unternehmensgruppe bietet Anlegern die Moglichkeit, m
in den Zukunftsmarkt ,Land Management in Nordamerika“, also in
die Entwicklung von Farmland zu Bauland, zu investieren.

B Als Familienunternehmen ist Walton seit 1979, davon 20
Jahre im Bereich Land Management, tatig.

I Die Walton-Gruppe hat bis heute rund 203 Mio. Quadrat- [ |
meter Land in Projekten abgewickelt oder aktuell in der Be-
planung.

B Weltweit betreuen Service- und Vertriebsburos in drei Erd-
teilen Uber 55.000 Privatinvestoren. [ |

B In Deutschland haben sich seit dem Vertriebsstart Ende
2006 rund 4.000 Privatanleger in sieben Fonds mit Uber
110 Mio. Dollar beteiligt.

Das Walton Geschaftsmodell

Zeitraum des Walton Land Management |
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Walton Investing on Solid Ground™

Das Testat einer namhaften Wirtschaftsprifungsgesellschaft
bestétigt: Die Wertsteigerung fur alle in den Jahren 1998 bis
2008 realisierten Projekte betrug durchschnittlich 28.98 Pro-
zent pro Laufzeitjahr, was einer Rate of Return nach Zinses-
zinsrechnung von 15,43 Prozent jéhrlich entspricht.

In den Jahren 1998 bis 2008 wurden Uber 567 Mio.
Dollar aus Bauland-Verkaufen fur die Investoren erzielt. Die
urspringliche Investitionssumme dieser Projekte lag bei
230,8 Millionen Dollar.

Noch nie hat ein Anleger sein bei Walton investiertes
Kapital verloren.

Wertzuwachs von Land
mit aktivem Management

Wertzuwachs von Land in
Wachstumsregionen

4_» Naturliche Wertsteigerung
von Land

Wert

Bei dem vorliegenden Fact Sheet handelt es sich lediglich um eine Vorab-Information. Um Mitgesellschafter an einem Walton-Fonds werden zu kénnen, bendtigen

Sie den vollstandigen Emissionsprospekt, der jederzeit bei der Walton Europe GmbH, Hamburg abgefordert werden kann.

WALTON Europe GmbH Telefon: +49 (40) 28 00 87-0
Neuer Wall 80 ¢ 20354 Hamburg Telefax: +49 (40) 28 00 87-199

E-Mail: info@waltoninternational.eu
Internet: www.waltoninternational.eu
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Die Walton-Strategie
In vier Schritten

1. Land als qualitatives Asset

Die erste Phase des Walton Geschéaftsmodells — die Akquise
der Grundstiicke — bildet die solide Grundlage fur jedes Wal-
ton-Investment. Bereits beim Einkauf von Land werden vor-
ausschauend die Entwicklungsprognosen der entsprechenden
Region bertcksichtigt. Innerhalb einer Region werden jeweils
nur solche Grundstlicke ausgewahlt, die fur die strategische
Entwicklung bedeutend sind.

Walton betreibt zur Auswahl der Regionen eine der aufwan-
digsten Landrecherchen weltweit und hat Uber Jahre eine ei-
gene Software, das GIS (Geografic Information System) ,,Land-
master” als hoch spezialisiertes Analysewerkzeug entwickelt.
Es unterstitzt die Walton-Fachleute vor Ort durch umfassende
Datenerhebungen.

Ein Kriterium im Auswahlverfahren ist, dass das prognostizier-
te Bevolkerungswachstum der ausgewahlten Region flir die
nachfolgenden 25 Jahre bei mindestens zwei bis vier Millio-
nen Einwohnern liegt. Dadurch ergibt sich ein messbar hoher
Bedarf an Bauland.

2. Eigenkapital-Finanzierung

Walton-Fonds werden ohne Bankenfinanzierung realisiert.
Ohne den Druck fortwéhrend auf aktuelle Entwicklungen der
Finanzmérkte reagieren zu mussen, erhalten die einzelnen Wal-
ton-Teams somit die notwendige Flexibilitat, um antizyklisch
zu agieren. Grundstlicke werden in den Phasen schwacher
Mérkte eingekauft und in starken Markten mit hdchstmaogli-

chem Gewinn verkauft.

Investing on Solid Ground™

3. Wertsteigerung der Grundstiicke durch proaktives

Land Management

Nach dem Einkauf der Grundstiicke ist Walton Development
and Management fur die Entwicklung der Grundstlcke vor
Ort zusténdig. Das aus landesweit anerkannten Experten be-
stehende Landplanungsteam arbeitet in einem partnerschaft-
lichen Ansatz mit den Regierungen und Verwaltungen vor Ort
—und dies nicht ausschlieBlich mit Blick auf die von Walton
erworbenen Grundstuiicke, sondern vielmehr hinsichtlich einer
ganzheitlichen Planung flr die gesamte Region.

Die Fachleute der Walton-Gruppe verfligen Uber 300 Jahre
Erfahrung in der Stadte- und Regionalplanung.

Die Walton-Gruppe achtet bereits beim Erwerb der Grundstu-
cke darauf, immer so viel Land einzukaufen, um in der Ent-
wicklungsphase eine entscheidende Rolle bei der Regional-
planung Ubernehmen zu kénnen.

4. Investoren entscheiden Uber den Verkauf

Auch die Verkaufsphase ist bei Walton professionell organi-
siert. Hauseigene Broker- und Maklergesellschaften profitie-
ren von ihren Uber viele Jahre aufgebauten Netzwerken und
strukturierten Verkaufsstrategien.

Borsennotierte oder private Bauunternehmen sowie Erschlie-
Bungsfirmen sind die Abnehmer der von Walton ,schaufel-
fertig” gelieferten Areale. Die Investoren bekommen die Er-
gebnisse der Verhandlungen zur Abstimmung vorgelegt und
entscheiden Uber den Verkauf.




